
会社をつくろう！2023年 実施概要



■

2

今回のワークショップは・・・

起業・経営・仕事を体験できる

ワークショップです！



■

3

ワークショップ全体像とポイント

ここでしかできない、本当にお金が動くリアルな事業運営体験ができます。

個人
グループ

の
目標設定

事業計画
を作る

企画
プレゼンし
資金調達

・

会社を
作る

商品を
発注する

商品
(サービス)
を売る

決算を
行う

株主総会
を開く

振返り

東京証券取引所 起業体験プログラムをベースに就職支援財団が運営

４～5名×５チームでの運営

１

２

4 5

投資家に出資を募る
全額集められるのか！？

１-1

法務を中心に登記手続き２

2回の出店機会
（出店場所は調整中）

4

経理を中心に収支の計算
社長を中心に経営者に報告

5

自分の会社に自ら出資！
お金に対する価値観が変わる⁉

１-2

３

商品企画をプロの業者に発注3



■

4

協力先と役割

今年度は財団独自のプログラムとして運営。

就職支援財団
WS

全体管理

起業体験プログラム

静岡県内の
経営者5名程度

ＶＣ役

芝先生

司法書士

5名程度

会計士

エスパルス
ドリームプラザ

出店場所



■

事業運営資金は投資家（企業経営者）から出資を募ります。

5

過去のワークショップの様子 企画～出資者へのプレゼン



■

事業計画に基づき、事業を運営します。

6

過去のワークショップの様子 出店準備～出店



■

第一回「会社をつくろう！」は日経新聞に取り上げられました。

7

過去のワークショップの様子 決算～株主総会

2017.11.21
日経新聞



■

8

ワークショップ進行案（前半）

AM 財団諸手続き、アイスブレイク
PM WS概要ルール説明、グループワーク練習１

6月10日(土)
10－17

B-nest プレゼンルーム

AM：経営理念
PM：現地視察・仕入れ先の決定２

6月17日(土)
10－17

ドリームプラザ付近会場

PM：中間プレゼン・事業計画修正4
7月1日(土)
13－17

オンライン

AM：事業計画作成（商品・販売戦略など）
PM：中間プレゼン準備3

6月24日(土)
10－17

B-nest 演習室4

5
7月8日(土)
10－17

B-nest プレゼンルーム

AM：事業計画プレゼン
PM：法人登記

内容 日程



■

9

ワークショップ進行案（後半）

AM：希望チームのみ
PM：接客レクチャー・準備6

8月5日(土)
13－17

静岡商工会議所403

出店①7
9月9日(土)
10－17

ドリームプラザ

出店②9
9月30日(土)
10－17

ドリームプラザ

PM：現状把握・改善策8
9月16日(土)
13－17

B-nest小会議室1．2

決算・プレゼン準備10
10月7日(土)
10－17

B-nest プレゼンルーム

内容 日程

AM：株主総会
PM：表彰・講評・交流会・振返り11

10月21日(土)
10－17

B-nest プレゼンルーム

出店準備（任意参加）
8月26日(土)・9月2日(土)

13－17
会場は希望するチーム数により決定



■

このワークショップだからこその、得られることがあります。

10

ワークショップの特徴と得られること

特徴

社会で活躍する
様々な社会人
と交流できる

自分のキャリアビジョンを考えるきっかけとなる
地域の社会人とのネットワークが出来る

経営だけでなくいろいろな仕事の魅力がわかる
結果が数字となり、やり遂げた達成感が得られる

“他校の学生”
”他学年”と
新しいことに
挑戦する

コミュニケーション能力が鍛えられる
自分の強み・弱み・志向がわかる

得られること

就活のネタ、アピール材料にもなります！

人・モノ・カネ
を実際に動かし、
その大切さを
体感できる。



■

設立した会社に1000円出資してもらいます。

ワークショップ参加費は無料です。

11

自分の会社に自ら出資！

参加費 ≠ 出資

ワークショップ運営費

ex 会場費・人件費
資料代・設備費
・・・etc

設立した会社の
事業運営費

ex 発注費用・固定費
試作品作成
つり銭用意…etc



■ 出資することのメリット

自ら出資することで得られることがあります！

12

“自分たちの会社！”という意識が持てる

お金の扱いについて真剣になる

儲かればリターンがある
※損失が出ても出資額以上のマイナスはありません
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